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Comité des banques de Midi Pyrénées

IDENTITE DE L’ENTREPRISE
	NOM
	

	N° SIREN
	

	ACTIVITE
	


ENTREPRISE

(
ORGANIGRAMME DU GROUPE

(
STATUTS A JOUR OU PROJET DE STATUTS



DATE DE  CREATION


Entreprise en nom personnel (exploitant individuel)

Personne morale
Forme juridique

à préciser

(ex : SARL - SA…)


Capital social
	REPARTITION

(%)
	Nom/prénom des associés
	%

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


(
IMPLANTATION(S) GEOGRAPHIQUE(S) DE L’ACTIVITE

DIRIGEANT(S) ET HOMME(S) CLE(S)
	(
NOM Prénom
	
	Age

	

	
	
	
	

	
	
	
	

	(
Diplômes
	

	(
Expérience dans le métier

(CV, certificat(s) employeur(s), lettre de motivation)
	

	(
Implication du dirigeant
	Est-il le professionnel ?
	oui
(
non
(
	

	(
Est-il présent dans l’entreprise ?
	oui
(
non
(
	

	(
A-t-il apporté des fonds ?
	oui
(
non
(
	si oui
	combien ?
	

	(
Assurances
	


ACTIVITE
	(
Détail de l’activité (saisonnalité ?)
	

	(
S’agit-il d’une profession réglementée ?
	oui
(
non
(
	Conditions d’exercice remplies ?
	oui
(
non
(

	(
Quel est le mode d’exploitation ?
	L’entreprise est-elle liée par un contrat spécifique? (franchise, exclusivité, marque…)

	(
Assurance perte d’exploitation
	


MARCHE
	(
Concurrence
	oui
(
non
(
	si oui qui ?
	

	(
Présence fournisseur incontournable
	oui
(
non
(
	si oui qui ?
	

	
Force ou faiblesse ?
	

	(
Présence client incontournable ?
	oui
(
non
(
	si oui qui ?
	

	
Force ou faiblesse ?
	

	(
Type de clientèle ?
	Professionnelle publique
	(
	Professionnelle privée
	(
	Particuliers
	(

	(
Répartition CA / Type de client
	


	(
Atouts concurrentiels ? Lesquels ? 

(emplacement, savoir-faire, brevets, exclusivité…)
	

	(
Gestion des Ressources Clients


Comment s’organise t-elle ?
	

	(
Politique de recouvrement de  créances

(active ou non)
	

	(
Système de facturation
	

	(
Assurances clients
	


POLITIQUE GENERALE ET STRATEGIE
	(
Les compétences techniques, commerciales et administratives du ou des dirigeants vous semblent-elles en adéquation avec l’activité ?

	(
Le dirigeant connaît-il les perspectives de son marché ?

	(
Vous a-t-il présenté ses objectifs à moyen terme ?

	(
L’environnement (ex : familial, institutionnel, collaborateurs, etc…) est-il favorable ?

	(
Politique de distribution de dividendes 

	Précisions complémentaires
	



MOYENS D’EXPLOITATION

EFFECTIF

MOYENS D’EXPLOITATION :

Murs commerciaux
(
Propriétaire (en direct)
(
Propriétaire (autres formes)


(
locataire
(
Bail 3 - 6 - 9 
(
bail précaire
Date d’échéance bail

Fonds de commerce
(
Propriétaire 
(
Locataire-gérant
OUTIL DE PRODUCTION : 
	(
Le matériel est-il en bon état ?
	oui
(
non
(

	(
Faut-il prévoir le renouvellement du matériel ?
	oui
(
non
(

	(
Valorisation de l’immatériel – le poids du RD est à prendre en considération

	(
Utilisation de brevet

	(
Certification qualité

	(
Maintenance / assistance : délégué / en interne

	(
Valorisation d’experts / couverture assurances

	(
Assurances


MOYENS INFORMATIQUES :
	(
Sécurisation (fraudes, codes d’accès, gestion des antivirus…)

	(
Sauvegarde des données

	(
Contrats de maintenance / assistance : délégué / en interne

	(
Mise à jour des logiciels - licences

	(
Télétransmission

	(
Existence site internet

	(
Assurances


GESTION DES RESSOURCES HUMAINES
	(
Existe–t-il un plan d’intéressement ?

	(
Existe-t-il un plan de participation ?

	(
Existe-t-il une politique de formation ?

	(
Le passif social est-il traité ?

	(
La représentation légale est-elle correctement organisée ?

	(
Sous traitance et intérim : quelle importance ?

	(
Assurances

	Précisions complémentaires
	



ENVIRONNEMENT
	(
L’activité est-elle à risque en matière d’environnement ?

	(
Si oui, toutes les obligations réglementaires ont-elles été appréhendées ?

	(
Quels sont les coûts liés à la mise aux normes ?

	(
Assurances


EXPORT
	(
Ecarts de conversion

	(
Devises

	(
Assurances


RESPECT DES OBLIGATIONS REGLEMENTAIRES
	(
Respect des délais par rapport aux dépôts des déclarations

	(
Contrôles : impôts – urssaf – direction du travail – répression des fraudes - douanes… depuis moins de 3 ans

	(
Assurances




Logo du Cabinet

Date :

Signature :
ANNEXES

(
DOCUMENTS COMPTABLES FILIALES ET SOCIETE MERE

(
ETAT CONSOLIDE SI EXISTANT
(
PATRIMOINE (avec l’accord du client)
(
PLAN DE FINANCEMENT PLURIANNUEL :

(
SI TRAVAUX : DEVIS OU FACTURES AVEC RECAPITULATIF

(
SI ACHAT MATERIEL OU VEHICULE : BON DE COMMANDE OU FACTURE PRO FORMA


(
SI ACQUISITION : ATTESTATION OU COMPROMIS

(
SI TRANSMISSION ENTREPRISE : PROTOCOLE CESSION DE PARTS OU D’ACTIONS, CONTRAT DE GARANTIE DU PASSIF
(
PLAN D’AFFAIRES, ETATS PREVISIONNELS, BUDGETS
(
ANALYSE ET CONTROLE DES ECARTS SUR PREVISIONS (avec commentaires)
(
FINANCEMENTS EN COURS (court terme)
	NATURE
	MONTANT AUTORISE
	UTILISATION

A LA CLOTURE
	GARANTIES

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


(
FINANCEMENTS EN COURS (long et moyen terme)
	NATURE
	MONTANT
	DUREE
	CAPITAL DÛ
	GARANTIES

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


(
ENGAGEMENTS PAR SIGNATURE (garanties reçues)
	NATURE
	MONTANT AUTORISE
	MONTANT UTILISE

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


DETAILS ET COMMENTAIRES SUR LE RESULTAT EXCEPTIONNEL


EXTRAITS DE COMPTES AUTRES BANQUES


PRINCIPAUX INDICATEURS
	DOSSIER
	

	ACTIVITE
	



	K€
	N - 3
	N - 2
	N - 1

	BILAN
	
	
	

	Fonds Propres
	
	
	

	MLT + Crédit bail retraité
	
	
	

	Besoin en Fonds de Roulement
	
	
	

	   Stocks
	
	
	

	   Clients
	
	
	

	   Fournisseurs
	
	
	

	Trésorerie
	
	
	

	Total bilan
	
	
	


	TABLEAU DES FLUX
	
	
	

	ETE (Excédent de Trésorerie d’Exploitation)
	
	
	

	Flux T dispo
	
	
	

	Flux T ap Inv & apports
	
	
	

	Variation T
	
	
	


	RATIOS
	
	
	

	MLT/FP
	
	
	

	MLT/CAF corrigé du crédit bail retraité
	
	
	

	FP/Total bilan
	
	
	

	F.F/EBE
	
	
	

	BFR en J de CA HT
	
	
	

	Trésorerie en J de CA HT
	
	
	


	K€
	N - 2
	%

du CA
	N - 1
	%

du CA
	Prév. N
en cours
	%

du CA

	COMPTE DE RESULTAT
	
	
	
	
	
	

	CA HT
% évolution du CA
	
	
	
	
	
	

	EBE
	
	
	
	
	
	

	F.F nets
	
	
	
	
	
	

	Résultat net
	
	
	
	
	
	

	CAF corrigée du crédit bail
	
	
	
	
	
	


SYNTHESE
	DOSSIER
	

	ACTIVITE
	


	FORCES
	FAIBLESSES

	
	


	OPPORTUNITES
	MENACES

	
	


	OBSERVATIONS

	


�





�





�








